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Sprijin pentru IMM-uri prin Programul Operational Sectorial
»Cresterea competitivitatii economice”

Incepand cu 9 iunie 2009 si pana in
10 august 2009, IMM-urile pot depune
proiecte pentru ajutor
financiar nerambur-
sabil cu valori cuprin-
se intre 1.075.0001
— 6.450.000 lei, in
cadrul Programului
Operational Sectorial
Cresterea Competiti-
vitatii Economice ,Un
sistem inovativ si ecoeficient de produc-
tie”, Axa prioritara 1, Domeniul major de
interventie D1.1. — ,Investitii productive
Si pregétirea pentru competitia pe piata
a intreprinderilor, in special a IMM-urilor”,
operatiunea A — ,Sprijin pentru consoli-
darea si modernizarea sectorului produc-
tiv prin investitii tangibile si intangibile”.

In cadrul acestui domeniu, sunt eligibile
proiectele care vizeaza:

« crearea de noi unitati de productie;

« extinderea unei unitati existente pentru
cresterea capacitatii de productie;

« diversificarea productiei unei unitati
existente prin lansarea de noi produse;

* modernizarea intreprinderii — schimbari in
procesul de productie a unei unitati existente;
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* achizitionarea de bunuri intangibile;
+ consultanta si instruire specializata afe-
renta investitiei.

Alocarea financiara disponibila la nivel
national pentru acest apel de proiecte
este in valoare de 344 milioane lei. Bene-
ficiarii eligibili in cadrul acestui domeniu
de interventie sunt:

* societati comerciale si societati coo-
perative care se incadreaza in categoria
intreprinderilor mici si mijlocii, conform
legislatiei in vigoare;

 societati ale caror domenii de activitate
— cod CAEN, corespund listei indicate
prin program;

+ societati care au desfagurat activitate
economica pe perioada exercitiului financiar
precedent depunerii cererii de finantare;

* au obtinut profit din exploatare in
exercitiul financiar precedent datei de de-
punere a cererii de finantare.

Valoarea sprijinului financiar nermabur-
sabil a unui proiect poate fi cuprinsa intre
1.075.0001 lei si maxim 6.450.000 lei.

Contributia proprie minima a solicitan-
tului este de 30% pentru intreprinderile
mici $i de 40% pentru intreprinderile mij-
locii din valoarea eligibila a proiectului.
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Cererile de finantare se pot depune in
perioada 09.06.2009 — 10.08.2009 pen-
tru schema de investitii mari. Depunerea
cererii de finantare este precedata de in-
registrarea on-line a solicitantilor.
www.mimmctpl.ro

Marina DASCALESCU
Consultant
Camera de Comert si Industrie Bragov

Clustere - Surse de finantare
in ROMANIA

Continuare din Jurnal
BISNet nr. 7/2009

CLUSTERELE sunt grupar de produca-
tori, utilizatori si/sau beneficiari, scopul fiind
cresterea competitivitatii operatonior economici.

Prezentam, in continuare, ce posibilitati
de finantare a clusterelor exista in Romania.

Programul Operational Sectorial ,,Cres-

CCE

* Domeniul major de interventie 1.3
“Dezvoltarea durabila a antrepreno-
riatului”

Obiectiv: Asistenta specifica pentru clus-

terele existente sau emergente pentru

consolidarea procesului de interactiune

dintre firme in scopul:

- dezvoltarii de activitati inovative, bazate

pe rezultate CD (Cercetare-Dezvoltare);

- cresgterii productivitatii, a performantelor

economice;

- cresterii numarului de furnizori i de clienti.

Operatiuni indicative:
a) Dezvoltarea unor structuri de sprijin
a afacerilor de dimensiune nationala si
internationala:
- complementaritate cu POR (sprijin pen-
tru infrastructurile de afaceri locale);
- orientare spre infrastructurile de sprijin
a afacerilor, ludndu-se in considerare:

- parteneriatul (cluster potential);

- dimensiunea nationala sau inter-
nationala;

- calitatea strategiei de dezvoltare.
Activitati hard:
- constructia infrastructurii - consolidare/
reamenajare/modernizare;
- achizitii de echipamente.
Activitati soft:
- servicii pentru dezvoltarea culturii antre-
prenoriale:

- informare si diseminare;

- schimb de bune practici;

- mentoring/coaching activ;

- transferul de know-how;

- seminarii si workshop-uri.

c) Sprijin pentru integrarea intreprinde-
rilor in lanturi de furnizori si clustere:
Scopul operatiunii:
- crearea de retele puternice si consolida-
rea relatiilor de cooperare intre intreprinderi;
- consolidarea lanturilor de valori;
- sustinerea procesului de dezvoltare a
clusterelor.
Sprijinul va fi acordat pentru dezvolta-
rea de proiecte
comune in do-
Y meniile:
& - productie;
- consultanta;
- servicii specia-
lizate;
- logistica.
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Axa Prioritara 2: Cercetare, Dezvoltare

Tehnologica si Inovare pentru Compe-

titivitate

* Domeniul Major de interventie 2.2
Investitiile in infrastructura de CDI
(Cercetare-Dezvoltare-Inovare) siin
capacitatea administrativa

Operatiuni indicative:

“Dezvoltarea polilor de excelenta”:

- Orientare pe dezvoltarea polilor de ex-

celenta;

- Grupuri de intreprinderi, institutii de cer-

cetare, centre de formare profesionala

continua care, prin parteneriat activ, vor

desfasura activitati performante in scopul

atingerii aceluiagi obiectiv referitor la piata,

pe baza unei strategii de dezvoltare co-

muna/ strategii de afaceri.

Programul Operational Regional — POR
* Domeniul major de interventie 1.1
“Planuri integrate de dezvoltare ur-
bana”:
- POLI DE CRESTERE: 7 centre urbane
mari (lasi, Constanta, Ploiesti, Craiova,
Timisoara, Cluj-Napoca si Brasov) si arii-
le de influenta ale acestora;
- POLI DE DEZVOLTARE URBANA: mu-
nicipiile Arad, Baia Mare, Bacau, Braila,
Galati, Deva, Oradea, Pitesti, Ramnicu-
Valcea, Satu Mare, Sibiu, Suceava, Targu
Mures.

Programul Operational Sectorial pen-
tru Dezvoltarea Resurselor Umane -
POS DRU

Pentru informatii despre Domeniile de in-
terventie din cadrul POS DRU, vizitati:
www.fseromania.ro

Monica MURESAN
Camera de Comert si Industrie Bistrita
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Alternativa de finantare a
firmelor - OFERTA PUBLICA
DE VANZARE

Atragerea resurselor financiare de pe
Piata de Capital, prin lansarea unei “Oferte
Publice de Vanzare®, este o metoda alternati-
va viabila, raportata la oferta bancara.

Continuare din Jurnal
BISNet nr. 7/2009
Alte prevederi din Legea 297/2004 pri-
vind Piata de Capital:
* Prospectul de oferta publica de valori
mobiliare se considera a fi disponibil publi-
cului, intr-una din urmatoarele situatii:

- daca este publicat in unul sau mai mul-
te cotidiene de difuzare nationala;

- poate fi obtinut de un investitor in mod
gratuit, pe suport de hartie, cel putin la se-
diile ofertantului si intermediarului respecti-
vei oferte, sau la sediul operatorului pietei
reglementate pe care sunt admise la tran-
zactionare respectivele valori mobiliare;

- este publicat in format electronic pe
website-ul ofertantului si al intermediarului;

- este publicat in format electronic pe

website-ul operatorului de piata pe care se
intentioneaza admiterea la tranzactionare
a respectivelor valori mobiliare.
» Perioada de derulare a ofertei publice
de vanzare este cea prevazuta in anunt si
in prospect, dar nu poate depasi termenele
stabilite prin reglementarile CNVM, adica
nu este mai mica de cinci zile lucratoare si
nu depaseste 12 luni calendaristice.



+ Orice material publicitar aferent ofertei  publica de vanzare nu este initiata in ter-
nu poate fi adus la cunostinta publiculuide- ~ men de maximum zece zile lucratoare de
cat dupa aprobarea de catre CNVM. la data aprobarii de catre CNVM a pro-
* Informatiile furnizate in cadrul materiale-  spectului de oferta.

lor publicitare trebuie sa fie in concordanta  + Viza de aprobare pe prospect de oferta
cu cele precizate in prospect sitrebuie sase  publica nu are valoare de garantie si nici nu
precizeze faptul ca prospectul aprobat de  reprezinta o alta forma de apreciere CNVM
catre CNVM a fost facut public si modalitétle  cu privire la oportunitatea, avantajele sau
prin care acesta este disponibil publicului. dezavantajele, profit ori riscuri pe care le-ar
« Orice forma de publicitate care incitd  putea prezenta tranzactile de incheiat prin
la acceptarea ofertei publice facuta cu pre-  acceptarea ofertei publice. Decizia de apro-
zentarea ofertei ca beneficiind de avantaje  bare certifica numai regularitatea prospec-
sau de alte calitati decurgand din decizia  tului privind exigentele legii si ale normelor
CNVM de aprobare a prospectului, constituie ~ adoptate in aplicarea acestuia.

dol prin publicitate abuziva si mincinoasa. ¢ Oferta publica isi produce toate efectele
« Oferta publica derulata fara aprobarea  daca pe durata valabilitatii sale se pastrea-

prospectului este nula de drept si za realitatea, exactitatea si integri-
atrage dupa sine sanctiunile pre- tatea informatiilor din prospect.
vazute de lege. Ofertantul va fi

obligat fata de investitorii de buna Sursa: Legea 297/2004 privind
credinta la restituirea platilor si la Piata de Capital si Regulamen-
daune interese decurgand din nuli- 2 tul 1/2006 al CNVM (Comisia Na-

tatea tranzactiilor incheiate pe baza - tionala a Valorilor Mobiliare).
unei astfel de oferte.

* Decizia de aprobare a prospectului Mioara BOGDAN
devine lipsita de efect in cazul in care oferta consultant financiar Proiect BISNet
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